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Marsauksjonen 2011  
Flere enn 700 kunder deltok på marsauksjonen i Helsingfors. Auksjonen ble historisk med rekordoppslutning og toppriser på så godt som alle skinntyper. 
Salget startet med mutasjonsmink og her ble det notert rekordpriser, 5-10 % over nivået i København i februar.

Hovedtypene av mink holdt et fast nivå i forhold til det seneste internasjonale nivået. 

Salget av reveskinn åpnet med sølvrev. Flere kinesiske kunder enn tidligere var aktive under salget, dette bidro nok til priser vi må tilbake til sesongen 1985/86 for å slå. 

Russiske kunder tilbake for fult gav meget god uttelling under salget av bluefrost rev og også her ble det rekordhøye priser.

Salget av blårev og shadow vitner om stort underskudd på skinn i markedet og tilsvarende priser er det lenge siden vi har sett. 
Valutakurser:
	Valuta
	Desember 2010
	Mars 2011
	Endring des/mars

	1 EURO/NOK 
	7,86
	7,88
	-

	1 USD/NOK 
	5,98
	5,56
	-7 %

	Euro/USD
	1,31
	1,42
	8 %


Høye oljepriser og et relativt høyt rentenivå på norske kroner bidrar til styrking av norsk krone. Med samme valutasituasjon, som i desember, kunne vi oppnådd en betydelig valutagevinst og dermed ennå høyere pris. 
Markedet for reveskinn: 


Mye rev i Hong Kong

Det var mange reveplagg laget med Sagateknikker på Hong Kong messen i slutten av februar. Videre var det mange store krager av rev å se på mink, karakul, lær og tekstil. 

Blant de populære typene av rev ble det nevnt i rapporten fra FFS: blårev, shadow, bluefrost, arctic marble cross, golden island, fawn light. Trolig var det også mye sølvrevtyper å se.

Konklusjonen er vel at det var et stort utvalg av alle skinntyper og farger. 

Kraftig prisoppgang i Toronto

Det var meget godt salg av sølvrevskinn under NAFA auksjonen i Toronto i midten av februar og de 10.000 skinnene som ble bygg frem oppnådde et gjennomsnitt på kr 983,- dette er 50% over prisen oppnådd på samme auksjon i fjor. 

Sølvrev nummer én i Milano

På Milanomessen i starten av mars meldte arrangøren av MIFUR om at ordreinngangen på minst 30-40 % høyere enn året før. Kundeprofilen er endret nå er det trendy” mulitibrand” butikker som kommer for fullt, mens de tradisjonelle pelshandlerne står for en mindre del av ordrene enn tidligere.
Rev var nummer en av skinntyper på messen og alle kolleksjonene inneholdt flere plagg med reveskinn enn på mange år. Sølvrev og ulike mutasjons- og krysningstyper, som arctic marble, gullrev, fawn light, var særlig populært. Mange av disse skinnene var brukt til lette vester og jakker. Blårev og shadow var brukt til en god del pelskrager. Skinnhandlere, som deltok på messen, var fulle av optimisme.
Salget av rev
Prissammenligninger er i norske kroner.
Blårev:

	Utbud: 
	FFS 
	Norsk andel

	Regulære 
	429 349
	8 728


	Kvalitet:
	FFS 
	Norsk andel

	Saga Royal
	10 %
	2 %

	Saga
	47 %
	37 %

	S I
	37 %
	58 %

	II
	6 %
	4 %


	Størrelse:
	FFS 
	Norsk andel

	60
	19 %
	3 %

	50
	36 %
	26 %

	40
	31 %
	45 %

	30
	14 %
	26 %


Kolleksjon:

Kolleksjonen inneholdt mange skinn med god pelsfylde. Innslaget av skinn med ullpreg var moderat. Mange finske oppdrettere prioriterer å sende skinn til mars og som tidligere var nok dette sesongens beste utbud.

De norske skinnene fikk som ventet en svakere kvalitetsbeskrivelse ved samsortering. Manglende pelsfylde var den vesentligste årsaken til dette. Utbudet inneholdt også ytterpunkter på lyshet.
Salget:
De største skinnene steg aller mest i pris, opp mot 40% i størrelse 60. De minste skinnene steg prosentvis halvparten. Det var de fyldigste skinnene, som var mest etterspurt, og steg mest i pris.

Kina / Hong Kong sikret seg en stor del av skinnene i konkurranse med blant annet russiske og tyrkiske kunder. 
Shadow:

	Utbud: 
	FFS  
	Norsk andel

	Regulære 
	43 499
	3 006


	Kvalitet:
	FFS 
	Norsk andel

	Saga Royal
	5 %
	1 %

	Saga
	39 %
	22 %

	S I
	45 %
	70 %

	II
	11 %
	7 %


	Størrelse:
	FFS 
	Norsk andel

	60
	16 %
	2 %

	50
	31 %
	22 %

	40
	35 %
	54 %

	30
	18 %
	22 %


Kolleksjonen:

Kolleksjonen hadde god pelsfylde. Hårkvaliteten var bra takket være tett underpels på de fleste skinnene. De aller mørkeste skinnene var ikke med i utbudet. 
En stor del av de norske skinnene havnet i S1 på grunn av for lite pelsmasse. Løs underpels var en annen årsak til at kun et fåtall av skinnene oppnådde god kvalitetsbeskrivelse.
Salget:

Skinnene steg nye 15 % I forhold til det allerede høye prisnivået I desember. Kina / hong Kong dominerte som kjøper gruppe under salget av shadow rev.

Sølvrev: 
	Utbud: 
	FFS 
	Norsk andel

	Regulære 
	98 760
	38 239


	Kvalitet:
	FFS 
	Norsk andel

	Saga Royal
	14 %
	19 %

	Saga
	60 %
	72 %

	S I
	26 %
	9 %


	Størrelse:
	FFS 
	Norsk andel

	30
	24 %
	39 %

	20
	46 %
	48 %

	0
	30 %
	13 %


Norsk kolleksjon:

Norsk sølvrev var for første gang sortert av FFS i Helsingfors. Noen flere skinn enn tidligere var sortert i Saga Royal, på grunn av litt mindre krav til hårkvalitet. 
Skinn med glatte og jevn lange dekkhår var sortert i egne lotter beskrevet “silky”, her var kravet til pelsfylde noe lavt i forhold til kvalitetsbeskrivelsen.
Finsk kolleksjon: 

Det var lagt vel mye vekt på pelsfylde i kolleksjonen, slik at skinn med svak hårkvalitet og kryssende dekkhår hadde en for god kvalitetsbeskrivelse. De skinnene som var sortert i egne lotter og beskrev “silky” ville passet meget godt inn i de norske lottene.
Fra og med juniauksjonen vil all sølvrev bli samsortert. Skinn av norsk type vil få tilleggsopplysning “NTYPE”.

Salget:
Sølvrev steg ca 25% og prisene som ble oppnådd må man tilbake til 1986 for å slå. De kvalitetsmessig svakeste skinnen samt størrelse 0 steg prosentvis mest i pris.
Topplotten oppnådde hele 850 euro, noe som er rekord. 

Vi gratulerer følgende oppdrettere med skinn i topplotten:
Geir Olav Ysland, Olmod Nordvik, Selbekk/Selnes pels, Kjell Ove Kusslid, Idar Stadsvoll (2)

Blue Frost rev:
	Utbud: 
	FFS total
	Norsk andel

	Regulære 
	65 281
	2 343


	Kvalitet:
	FFS total
	Norsk andel

	Saga Royal
	6 %
	1 %

	Saga
	60 %
	44 %

	SI
	34 %
	55 %


	Størrelse:
	FFS total
	Norsk andel

	50
	14 %
	4 %

	40
	28 %
	27 %

	30
	33 %
	41 %

	20
	25 %
	28 %


Kolleksjon:
En god kolleksjon med mange typeriktig skinn. Litt mye sortert på pelsfylde og hårkvalitet, fremfor typepreg. De aller lyseste skinnen bys ut senere i sesongen.
Salget:

Prisnivået hevet seg ytterligere 15% I forhold til det meget vellykkede salget I desember. Det var russiske kunder, som med støtte fra tyrkiske og kinesiske kunder, kjøpte skinnene. De aller største skinnene steg mest i pris. 
Diverserev:

Kolleksjon:

Utbudet var hoved utbudet for sesongen. Skinnene var godt sortert på type og sorteringen ble godt mottatt blant kundene. 
Salget

Golden Island ble solgt til faste priser, de mest typeriktige skinnene steg moderat.

De beste shadow blue frost og arctic marble frost oppnådde høye priser. Det var betydelig prisutslag på type og kvalitet.

Arctic Marble var etterspurt og alle skin ble solgt til relativt høye priser.

Det var stor prisvariasjon under salget av Gullplatina rev, de beste skinnene hvorav mange var norske oppnådde meget høye priser, mens de mindre typeriktige skinnene oppnådde rundt halve prisen.
Lyse og typeriktige platina rev oppnådde høye priser, mens mørke skinn uten krage oppnådde langt lavere priser . 

Salget av gullrev var vellykket og de beste lottene konkurrerte godt med prisene på sølvrev. Også de beste gullkors lottene oppnådde priser på linje med de beste sølvrevskinnene.

Det var først og fremst den internasjonale moteindustrien, som forsynte seg av utbudet. Dette viste at interessen for disse typene for tiden er på vei opp.
Markedet for minkskinn:

Hong Kong messen

Messen ble holdt sent i februar og arrangøren meldte om 30% flere besøkende og 50% vekst i ordreinngangen. Russiske kunder plasserte mange ordre. 
Koreanske kunder var det mange av, og de var blant de som stod for den største ordretegningen. Utstillerne var på forhånd litt bekymret for resultatet av at skinnprisene steg 15-20% og endte på et nærmest historisk høyt nivå i København i februar. Det viste seg at selv om de kalkulerte opp prisene på ferdige plagg i forhold til prisoppgangen på skinn, var allikevel ordreinngangen på både ferdige plagg og skinn vært upåklagelig. 

Kald januar satte fart på salget

En kald januar fikk fart på salget i Kina og lagerstatusen er nå rundt 20% for ferdige plagg. Det sies at de fleste butikkene har gjort fortjeneste. Verdien av varelageret stiger med økte skinnpriser og dermed er nok ikke butikkene særlig urolige for å ha litt varer på lager. 

Palomino blant vinnerne på Hong Kong messen

Av naturelle farger på minkplaggene på Hong Kong messen var hvit, pearl og grå nyanser populært. I tillegg hadde en del utstillere plagg farget i oransje, rubinrød, safirgrønn og andre sterke fargenyanser, noe som reflekterer populariteten av disse fargene neste vinter. Av mink ble følgene typer fremhevet: palomino, pastell, blackcross, sapphire cross, scanblack, white, beige og sapphire med flere. 

NAFA auksjonen i Toronto

Auksjonen ble holdt 17. til 23. februar og samlet rekordmange kjøpere med 450 reelle kunder. Minkprisene endte på nivå med auksjonen i København uken før og for flere typer ble det fortsatt betalt litt ekstra for god amerikansk mink av velvettypen i forhold til europeisk korthåret mink. 

Økt deltagelse fra greske og tyrkiske kunder, som fabrikkerer for det russiske markedet gav skjerpet konkurranse om hannskinnene. Kina / Hong Kong var viktigste kunde av tispeskinn, men også koreanske kunder var meget aktive. 

Nyetablering bringer mer kapital til bransjen

I Kina er det stadig nye som bryter med arbeidsgiver og etablerer egne pelsbutikker og fabrikker. Dette tilfører mer penger til bransjen i form av lån fra velvillige banker. 
Et stykke frem til toppårene

Kinesisk fabrikanter, som eksporterer til Russland har de siste årene brukt en stor del kinesisk mink, som er rimeligere i pris enn importert. Eksporten av plagg har ikke kommet opp på toppårene 2006 og 2007, mye av salget er isteden kanalisert til innenlandsmarkedet i Kina. Minkproduksjonen sies å være på vei opp igjen i Kina og det er først og fremst brune typer, som produseres.
Flere lyse plagg i Milano

På Milanomessen, MIFUR, var det som alltid mye minkplagg å se og farger som var godt eksponert var lys grå og lyse beige fargenyanser. Det var færre plagg i scanblack og mahogany. I forhold til i fjor var det få plagg som var skåret eller plukket. Til tross for det høye prisnivået på messen, så det ut til at kundene aksepterte dette.
Tyrkiske fabrikanter med egne utsalg i landets badebyer forventer storinnrykk av russiske kunder i sommer. Også greske fabrikanter er mer optimistiske etter at handelen med russland har løsnet, mye takket være høye priser på olje og gass. 
Minkkolleksjonen: 
Crossmink var sortert i Sverige og lottene var nøye sortert på type. Øvrige skinn var sortert ved FFS og både hårkvaliteten og spesielt dekkhårslengde stemte godt med beskrivelsen. Velvet skinnene var ble bydd frem på egne sider i salgskatalogen.
Størrelse og kvalitetsfordeling mink hannskinn:
	
	Mars   OS
	Mars FFS
	Mars OS
	Mars FFS

	Størrelse
	Scanblack
	Mahogany

	30
	21 %
	14 %
	26 %
	18 %

	20
	50 %
	41 %
	51 %
	44 %

	0
	29 %
	45 %
	23 %
	38 %

	Kvalitet
	
	
	
	

	S. Royal
	31 %
	35 %
	23 %
	18 %

	Saga
	54 %
	44 %
	51 %
	45 %

	S I og 1A
	16 %
	19 %
	26 %
	34 %

	II og 1B
	4 %
	2 %
	1 %
	3 %


	
	Mars  OS
	Mars FFS
	Mars OS
	Mars FFS

	Størrelse
	Scanbrown
	Scanglow

	40
	7 %
	6 %
	6 %
	6 %

	30
	31 %
	24 %
	36 %
	26 %

	20
	47 %
	45 %
	44 %
	46 %

	0
	15 %
	25 %
	13 %
	22 %

	Kvalitet
	
	
	
	

	S. Royal
	29 %
	22 %
	25 %
	12 %

	Saga
	48 %
	44 %
	52 %
	42 %

	S I 
	23 %
	33 %
	23 %
	42 %

	II
	
	
	1 %
	4 %


Salget av mink:

Salget startet med mutasjonsmink og økt etterspørsel på grunn av en dreining mot mer lyse plagg resulterte i rekordhøye priser for flere av typene. Hovedtypene holdt seg på det allerede høye prisnivået etablert tidligere i sesongen.

Palomino hannskinn oppnådde toppris på hele  kr 750,- og de beste tispene gikk for ca kr 550,-. 
Silver blue hanner og tisper steg 10 % over det allerede høye nivået hos KF i Februar. 

De dyreste sapphire hannskinnene ble solgt til nærmere kr 650, mens de dyreste tispeskinnene av velvettypen nærmet seg kr 400,-.

Kvalitetsmessig gode hvite hanner steg fra det allerede høye prisnivået etablert tidligere i sesongen, de svakere kvalitetene var relativt faste i pris. Tispeskinnene ble solgt meget tett på vurdering.

Pearl hanner ble solgt til prisen ca. 10 % over nivået i København i februar. De dyreste tispene kostet kr 450,- og her ble oppgangen på 5-10 %. 

Sapphire Cross hanner selges og euro 100 grensen er sprengt, dvs hele 790 kroner, som toppris. De dyreste tispeskinnene endte på kr 540,-.

Scanbrown hanner og tisper oppnådde priser meget tett på vurdering.

Mahogany hanner og tisper ble solgt svakt under prisvurdering.

Scanblack salget endte med faste priser for hanner og svakt under vurdering for tisper

Scanglow hanner og tisper gav priser meget tett på vurdering. 
Prisforskjellen mellom korthåret og langhåret mink var betydelig i favør av “velvettypen”.
Viktigste kjøpernasjon var Hong Kong/Kina støtte fra Italia, Russland, Hellas og Korea. 



Forventet finsk produksjon av rev i 2011 (2010): 

Blårev      1.000.000        (1.100.000) 


Shadow      150.000           (130.000) 
   

Sølvrev         80.000             (85.000) 


Blue frost    220.000           (130.000) 

Diverse rev   70.000             (80.000) 
   

Totalt       1.520.000        (1.600.000)      
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